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( 기본사항







추천일자 : 2010.  12.   25.      
	지 원 회 사
	나노기술투자㈜
	[image: image2.jpg]Solomon Search

JOBNEWS Co,Ltd Resume





	지 원 분 야
	 기구설계관리
	

	성       명
	홍 길 동  (1963년생 / 만47세)
	

	휴   대   폰
	000-000-0000
	집  전  화
	00-000-0000
	

	최 종 연 봉
	2억 2천만원
	희 망 연 봉
	면접 후 협의
	

	총   경   력
	14년 2개월
	관 련 경 력
	14년 2 개월
	

	주        소
	서울특별시 강남구 도곡동 타워팰리스 2차 동 3021
	

	이   메   일
	mymail@best_ceo_cto.com
	

	자격증/외국어
	운전면허 1종(1992)/건축기사 자격증 / 토익 920점(2006. 12)

	업   무   상
주 요 강 점
	- 마케팅 지식과 실행 능력
- 마케팅 전략개발 능력

- 팀웍으로 통솔력 탁월

	업 무 관 련

보 유 기 술
	- 건물시가 평가기술 보유
- 부동산 법률상 문제 솔루션기술 보유


출근가능일 : 입사확정 (또는 채용확약서 발부일자) 후 7 일
( 학력 사항                                                              
· Carnegie Mellon Univ.
/ Tepper School,MBA 

/ 1991년 08월 ~ 1993년 05월
· 서울대학교 대학원
/ 경영학과 석사 졸업

/ 1988년 03월 ~ 1990년 08월
· 홍익대학교
/ 경영학과 졸업  

/ 1981년 03월 ~ 1985년 02월
· 오산고등학교 (서울)
/ 졸업



/ 1975년 03월 ~ 1981년 02월

( 경력 사항                                                              
· 두꺼비집 
/ 마케팅 컨설팅
/ 전무(파트너)
/ 2005년 06월 ~ 현재
· 삼G 홀딩스
/ 마케팅

/ 상무

/ 2000년 02월 ~ 2005년 05월

· 독수리㈜ 
/ 마케팅 & 전략
/ 기획 부장
/ 1993년 07월 ~ 2000년 02월
( 병역 사항                                                              
- 병장만기제대 [육군37사단 본부중대 군수보급서기병] 
1985년 12월 - 1988년 2월
( 상세 경력 사항                                                         

1. 두꺼비집    
마케팅 컨설팅, 전무(파트너)    [기간: 2005. 6 - 현재],
4년 5개월

회사소개 [ 주류 전문회사  전년도매출 : 1,200억원,  종업원 : 750 명, 주요 Item : 주류 ]
: 전략 마케팅 컨설팅 & 리서치

1) 주요업무
- 고객 발굴, 개발 및 유지

- 고객사의 마케팅 전략 개발 프로젝트 수행 및 관리

2) 추진내용

- 그룹사의 주류(위스키, 와인, 소주, 맥주 등) 사업 성장전략 개발 컨설팅 수행.
  (주요작업내용: 주류 시장 성장 견인 및 억제 요인, on- & off-premise 음주 습관 변화,
  유통채널 변화, 소비자의 미 충족 욕구, 주요 사업자의 사업 및 마케팅 전략, 경쟁구도,
  주류 별 주요성공요인 등 파악, 주류 시장의 성장 및 진화 시나리오 개발, 시장세분화,
  표적시장, 현재 브랜드의 리포지셔닝 전략, 사업전략 실행 조직 구성 및 M&A 전략 개발 
  등) 

- 국내외 고객사(소비자 가전, PC, 식음료, 화장품, 전문 의료기, 보안/개발 소프트웨어,
  자동차, 운송 서비스, 유무선 통신 서비스, 인터넷 네트웍 서비스, 테마파크, 어학 교육, 
국제 특송, 제약) 에게 시장 조사와 마케팅 전략 개발 컨설팅 수행.

- 고객사가 수익성을 수반한 매출성장을 하도록 브랜드 마케팅 전략 (브랜드 플랫폼 전략, 
브랜드 활성화 전략, 브랜드 아키텍쳐 전략) 개발 컨설팅 수행.

3) 퇴직사유:
- 고객사에게 마케팅 전략 개발 컨설팅 서비스를 제공하는 일, 즉 일종의 훈수를 두는 일보
다는 본인이 직접 마케팅 팀을 이끌고 전략 수립하고 실행하는 직무로 옮기고자 함. 

2. 삼G 홀딩스 

마케팅,

상무,
[기간: 2000. 3 – 2005. 5],
5년 2개월
회사소개 [ 주류 전문회사  전년도매출 : 1,200억원,  종업원 : 750 명, 주요 Item : 주류 ]

: 전략 마케팅 컨설팅 & 리서치

1) 주요업무
- 마케팅 이노베이션 팀, 프리미엄 브랜드 팀 및 시장조사 팀을 리드

- 시장 1위 탈환을 위한 마케팅 이니시어티브 개발 및 실행

2) 추진내용

- 회사 역사상 최대규모의 패키지 이노베이션 프로젝트를 주도하여 국내최초 1.6리터 페트
병 오비 큐팩 맥주를 가정용 시장 (off-premise)에 출시 (2003년11월); 용기 디자인, 
브랜딩, 포지셔닝, 광고, 홍보, 가격, 유통, 샘플링, 생산능력 확충 전략 등 수립 및 실행; 
시장 선점을 위해 계획보다 3주 빨리 출시할 것을 최고경영층에 제안하여 조기 출시 (700ml 큐팩은 2005년6월 출시).

- 브랜드 시장점유율, 성장률 및 광고/판촉비 대비 수익성을 분석하여 최적의 브랜드 포트폴리오를 구성하고, 브랜드 구축 실행.

- 전략적/전술적 이노베이션 프로젝트를 개발하여 출시전략을 수립하고 실행; 마케팅 조사 
이니셔티브에 대한 책임.

- 이노베이션 플랫폼 (Convenience Packaging, Draft Experience, Entry Drinks, Wellbeing)
의 틀을 개발; 차별적인 고객가치 전달로 자사의 시장입지 강화에 초점을 맞춘 단기 및 
중장기 혁신 프로젝트 계획을 수립하고, 이에 대한 최고경영진의 동의를 구하여 실행.
- 프리미엄 브랜드(카프리, 버드와이저) 팀을 지휘; 이노베이션 관련기능 (마케팅, 영업, 
연구개발, 엔지니어링, 생산관리, 구매, 물류) 부문 팀장들로 구성된 이노베이션 프로젝트 
팀들을 이끔.

- 고객 불만사항 모니터링과 PL (Product Liability) 위험을 관리.

- 시장 트렌드와 경쟁사의 움직임을 주시, 홍보 대행사와 대외 홍보 채널 관리.

- 최고경영층의 합의를 이끌어 내는 경쟁적이고 재빠른 행동지향적인 의사결정을 내렸음.

3) 퇴직사유:
- 본사(벨기에 소재한 InBev사)가 당사의 최고경영자를 교체하는 인사를 단행하여 자진
퇴직함

3. 독수리㈜  

마케팅/기획, 
부장
[기간: 1993. 7 – 2000. 2],
6년 8개월

회사소개 [ 프로그램전문회사 전년도매출 : 1,200억불, 종업원 : 6,700 명,
           주요 Item : 프로그램 ]

  : 마케팅 기획
1) 주요업무
- 마케팅 전략 개발 및 실행

- 사업 수익 모델 개발 및 실행

- 전략적 제휴선 구축 및 M&A 전략 개발 및 실행

2) 추진내용

- 고객(시스템 통합업체, 가치부가 재판매업자 등) 개발을 위한 채널 마케팅 전략을 개발하
고 실행

- 판매유통 부문의 전략적 제휴선 구축 전략을 개발하고 실행.

- 당사 솔루션 적용 사례를 마케팅에 활용하기 위한 레퍼런스(당사 솔루션 적용) 사이트 
구축.

- 제품설명회 기획과 전시회 참여를 지휘하고 업계 전문지를 통한 광고와 전문 PR 업체
활용한 홍보활동을 실행.

- 영업개시 3차년도에 미화700만불 매출성과 달성.

- 잠재적인 협력 업체와의 파트너십 관계 확립을 위한 전략적 적합성을 평가하고 기업실사 
(Due diligence)를 수행.

- Rational Software, EDS, Relativity Technology 업체 등과의 M&A 협상을 주도.

- 회사의 수익 모델, 시장 진입 전략, 제품전략, 마케팅 커뮤니케이션 전략 등을 개발하고 
실행

- 회사 조직 구성 및 프로젝트 투입 인력 확보 방안을 개발하고 주요 고객기반을 구축하기 
위한 실행계획을 추진.

- 사업 전개를 위한 시장과 경쟁사 조사 수행, 전사와 기능별 전략 및 솔루션 제공 전략
개발, 전략적 제휴선 구축 실행, 사업 추진에 요구되는 역량 확보계획 등의 개발과 실행; 
IR 담당 (미화 일천만불의 벤처자금 유치, 2000년).

- 북미의 유망 솔루션을 한국에 수출.
3) 퇴직사유:
- 투자자의 투자수익을 확보할 수 있는 회사 매각의 기반을 구축하는 과업을 완수하였고, 
한국에서 직업적 경쟁력이 더 있다고 판단하였으며, 오비맥주로 부터 취업제의를 받게 
되어 이직함.

( 주요성과                                                               

1. 주류(위스키, 와인, 소주, 맥주 등)사업 성장전략 및 리포지셔닝 전략을 통한 매출 증대 전년대비 52.3% 향상으로 흑자전환 기여함.

  - 경영계획대비 매출 25.5억원 추가달성으로 경영에 기여함.

2. 국내외 고객의 다변화 전략을 통하여 새로운 시장의 판로를 개척함으로써 마케팅 패러다임을 완전히 변화시킴.
3. 소비재의 계절별 추이에 따른 전략의 변화를 능동적으로 대처할 수 있는 기반을 구축함.
( 업무상 주요강점 (핵심역량)                                             

1. 마케팅 지식과 실행 능력
다양한 마케팅 도구와 검증된 브랜드 구축 활동에 대한 깊은 이해. 마케팅의 본질적인 기능
(브랜드 구축, 구매장애요인 제거, 수익성을 수반한 매출증진)에 대한 깊은 이해.
2. 마케팅 전략개발 능력

자사의 경쟁적 지위 강화를 위한 유효한 브랜드 마케팅 전략 개발 능력.
3. 팀웍으로 통솔력 탁월

어떠한 마케팅 노력을 기울여야 하는지를 팀원들과 공유하고, 경영층에게 제시하여, 경영층
의 동의를 얻어 실행하는 능력.

( 보유기술                                                               

1. 건물시가 평가기술 보유
  거물의 시가를 평가하고, 이에 대한 현재가치를 수치로 환산할 수 있는 기술보유
2. 부동산 법률상 문제 솔루션기술 보유

부동산의 법률상 문제가 발생되었을 시 사례를 기반으로 솔루션을 제공하고 재발 방지의

해결책을 제시하는 기술 보유
( 특허 / 논문 및 수상내역 (표창)                                          

● 특허 등록

1. 이동통신 단말기의 이어 마이크 전원 공급 장치(2006.5.22)

2. 폴더 개폐인식 기능이 구비된 이동통신단말기(2006.9.20)
● 논문 
1. 소비재 제품의 계절별 추이에 따른 마케팅 전략의 다변화(1995.8.20)

2. 상이 제품군의 협업 마케팅 전략 (1994. 7.21)

● 수상내역 (표창)

  1. 매출 초과달성 기여도 사장상 수상 (2004.2)

( 자격증 / 교육사항 / OA / 외국어                                       

● 자격증 :

1. Certified Management Accountant, 국제공인관리회계사(국제금융아카데미,2007년 8월)

2. Project Management Professional(Venturetiger, 2005년 7월)

● 교육 사항 : 

1. Accounting Principle, 회계원리(국제금융아카데미, 2007년 5월)

2. 기업가치평가 과정 수료(M&A포럼 스페셜리스트 아카데미, 2007년 5월)

3. IT Project Management(HP 교육센터, 2005년 12월)
● OA 능력 : 

1. MS Office (PowerPoint, Word, Excel) 능숙

● 영어 완벽 구사 [ TOEFL 630점(2005년), TOEIC 940점(2006년) ]
1. 듣  기 : 상
2. 말하기 : 상
3. 쓰  기 : 상
4. 읽  기 : 상
( 해외연수 및 출장경력                                                   

● 해외연수: 

1. Training on 6 Sigma Innovation Methodologies. 


2008. 3월~4월 (6주)

   주관 : 6 Sigma ( U.S.A NewYork )
  2. TSD. Manager Conference; Annual Meeting for QA Management &
   Best Practice in Chevron Corp.Richmond,California,U.S.A. 
2007.11월~12월 (8주)

 주관 : TSD ( U.S.A Houston )

3. Training on RFCC Technology at Stone 



2002. 4월~ 6월 (12주)

  주관 Webster Corp ( U.S.A Texas )
● 출장경력: 

1. Cebit Show ( 독일 하노바 )




2007. 3월~ 4월 (6주)
2. 마케팅 Conference 협회 Meeting ( 중국 칭따오 )

2005. 6월      (3주)

( 기 타                                                                  

1. Masok (Marketers Society of Korea, 한국마케팅협회) 회원 (2003년 3월 - 현재)

2. 연세대학교 이즈(IS, Image Strategy) 스쿨 초청 특강 <맥주시장의 마케팅 전쟁 – 마케팅 
이노베이션과 수익성을 수반한 매출증진> (2003년 12월)

3. 홍익대학교 축구부 주장 (1980년 3월 – 1982년 2월)
( 추천자 명단                                                            

1. 홍이동
삼성전자 
기획본부장

010-1234-4567
대학동창

2. 김갑수
제일기획
신사업기획팀장

011-1234-4567
전직장상사

3. 칠갑산
마이크로소프트
마케팅팀장

016-1234-4567
전직장동료 
( 자기소개서                                                             

1. 가족사항 
	연번
	관계
	성명
	연령
	최종학력
	직업
	동거여부

	1
	아내
	김O숙
	38
	대졸
	간호사
	O

	2
	딸
	홍O지
	13
	중2
	학생
	O

	3
	아들
	홍O표
	10
	초3
	학생
	O

	4
	딸
	홍O주
	6
	유치원
	유치원생
	O


2. 신상자료
	최종학력
	대학원 (석사)
	결혼여부
	기 혼
	종  교
	천주교

	신    장
	000
	㎝
	체    중
	00
	㎏
	혈액형
	B형

	시    력
	(1.0/1.0)
	질병장애
	없음
	취  미
	영화/여행/성악


3. 성장과정
장수에게 필요한 5재가 있으니 엄지신충용이라고 했습니다. 무릇 남들에 앞서 일을 이루려면 다섯 가지의 덕목이 있어야 한다는 말이겠습니다. 한 덕목이라도 부족하지 않으려고 노력하고 있습니다만 아직도 많이 부족한 것 같습니다. 
제가 살아가는 세상이 절망이 있는 곳에 희망을 현실에 안주하지 않는 도전을 통해 더 나은 세상을 만들어 가는 밀알이 되고자 합니다. 다행이 좋은 분들을 만나 좋은 세상을 살아올 수 있었던 것 같습니다. 이제 세상과 좋은 사람들에게 보답하며 살아가고 싶습니다.
저는 지금까지 끊임없이 제 자신을 발전시켜 주경야독으로 대학원까지 졸업을 하였고, 마케팅분야에서 수년간 경력을 쌓으며, 많은 Project에 참여를 하였으며, 지금까지 실패한 적이 없습니다. 이는 주어진 일을 끝까지 완수하는 책임감과 성실함이 있었기에 가능했고, 이것이 저의 장점이라고 생각합니다.
4. 성격 및 대인관계
늘 활발한 성격을 가졌으며 신용을 아주 중요시 합니다. 또한 대외적으로 많은 사람을 만나는 것을 좋아합니다. 

자신에게 있어서 가장 중요한 것은 안다고 말하는 것이 아니고, 모르는 것을 모른다고 말할 수 있는 솔직함과 자신감이라고 생각합니다. 그러기에 제가 모르는 부분은 서슴없이 전문가를 찾아가 도움을 요청하고 특별히 아는 것이 있다면 수시로 정보를 공유합니다.

세상을 바꾸어 보고 싶습니다. 잘하는 것보다 탁월함을 추구하고 관행보다 본질을 궁구하여 구태를 극복하고 최고를 만들어보고 싶은 열정이 마음 속에 그리고 있습니다.
힘들어하고 절망하고 조그마한 성취에 만족하기에는 삶이 그리 길지 않다는 것이 오히려 힘을 줍니다.

5. 지원동기 및 포부
저는 지금까지 성실함으로 살아왔다고 자부합니다. 만족하기보다는 새로운 도전을 통해 성
장하고자 노력해 왔습니다. 그럼에도 불구하고 아직도 갈 길이 너무도 멀어 오늘 하루도 부족함을 메우고자 열심히 노력하고 있습니다. 사업적 경험, 인문학적 교양, 사회과학적 판단력을 강화하기 위해 게으름 없이 노력해 왔습니다.

  마이크로 소프트에 입사하여 마케팅부문과 인연을 맺었습니다. 하나하나 배우면서 열심히 살았고 좋은 분들의 도움으로 행복하게 살아왔습니다. 그러면서 왜 소프트회사는 반도체나 통신처럼 세계적인 회사가 국내에 없는가 하는 아쉬움이 들었습니다. 국내에서 일류의 인더스트리가 되고 세계적인 기업으로 성장해갈 수 있고 그래야 한다고 생각합니다.
그러한 길을 가는데 밑거름이 되어 마케팅을 하는 후배들에게 자랑스러운 선배가 되고 싶습니다. 
좋은 기회를 주신다면 기대에 어긋나지 않도록 최선을 다하겠습니다.
  감사합니다.
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